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Automatización con criterio, no tecnología por moda.
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Q U I É N E S  S O M O S

Software a la medida para
que su operación no dependa
de un Excel.

Construimos sistemas a la medida para empresas del Valle de Aburrá:

inventario, pedidos, precios, venta en línea o lo que su operación necesite.

Cada uno se diseña alrededor de cómo trabaja hoy su equipo.

6
sistemas en producción,

usados todos los días por

empresas cliente

1 a 4
semanas de entrega, según

el alcance del proyecto

Precio fijo
por proyecto: sabe cuánto

va a pagar antes de

empezar

Vender más

Tiendas en línea y listas de precios

que se actualizan solas.

Atender mejor

Pedidos que llegan ordenados y

respuestas a tiempo.

Operar sin dolores de
cabeza

Inventario al día sin volver a digitar

lo mismo.

Kinetiva es una empresa de Medellín de dos socios: Juan Camilo Contreras Granados, en la parte comercial, y
Ángel Tamayo Zapata, en el desarrollo. Con nosotros siempre habla con las personas que construyen su
sistema.
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L O  Q U E  H E M O S  C O N S T R U I D O

Tres tipos de sistema, seis empresas
usándolos.

No vendemos plantillas. Cada cliente recibe su propia instalación, con sus datos separados,

su acceso y los ajustes que su operación necesita.

I N V E N TA R I O  Y  P E D I D O S

Dos empresas, entre ellas una

fábrica de cerámica

2 empresas en producción

El pedido descuenta el inventario solo

El catálogo guarda cada referencia con su stock y su mínimo. Cuando se

registra un pedido, el sistema descuenta las unidades; nadie tiene que

actualizar el Excel después.

P R E C I O S  D E
I M P O R TA C I Ó N

Dos importadoras (China →
Colombia)

2 empresas en producción

La lista de precios se actualiza desde un Excel

Se carga el archivo del proveedor y el sistema calcula el precio de venta

con los porcentajes que define la empresa. La versión más completa

suma pedidos y seguimiento de contenedores.

V E N TA  E N  L Í N E A

Dos marcas de productos

personalizados

2 tiendas en producción

Tiendas donde el cliente diseña su producto

El comprador personaliza el producto en pantalla antes de pedirlo, y la

marca administra catálogo y pedidos desde un panel propio.

Por confidencialidad no publicamos el nombre de nuestros clientes en este documento. Si quiere ver alguno de estos

sistemas funcionando, se lo mostramos en una llamada; en la última página hay demostraciones cortas.

Catálogo con stock y mínimos Pedidos que descuentan

inventario

Alerta de stock bajo Vendedores crean pedidos; caja

los despacha

Carga masiva desde Excel Porcentajes de precio

configurables

Pedidos y contenedores Roles para administración y

vendedores

Catálogo y carrito Personalizador visual del producto

Panel de administración Dominio propio de cada marca
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C Ó M O  T R A B A J A M O S

De la primera llamada al sistema
funcionando.

1

Auditoría gratis

15 minutos por

videollamada para

entender cómo se

mueven hoy su

inventario y sus

pedidos.

2

Propuesta con

precio fijo

Alcance, tiempos y

valor por escrito

antes de empezar.

3

Construcción

Un flujo simple, en

una semana; un

sistema completo,

de dos a cuatro.

Anticipo y pago

contra entrega.

4

Soporte

El mismo equipo que

lo construyó lo

mantiene, con

respuesta en menos

de 24 horas.

Se adapta a su proceso

El sistema se diseña alrededor de cómo trabaja su

equipo, no al revés.

Se conecta con lo que ya usa

Sus archivos de Excel, WhatsApp u otras

herramientas que ya tenga.

No hace falta saber de tecnología

Pantallas simples y acompañamiento en la puesta

en marcha.

El sistema sigue vivo

Mantenimiento mensual opcional: ajustes,

correcciones y funciones nuevas.

¿Su caso es otro?

Los tres sistemas de la página anterior salieron de lo mismo: ver cómo trabaja un equipo y construir lo

que le falta. Si su operación es distinta (cotizaciones, agendas, reportes, cobros o seguimiento de

clientes), el punto de partida es igual: nos cuenta el proceso que más horas le quita y le decimos si se

puede automatizar y cómo.

Un ejemplo propio: nuestra prospección comercial funciona con un sistema que construimos para

nosotros. Envía los correos y los WhatsApp del día, detecta quién respondió y al final del día nos

manda un reporte con lo que falta.

Hablemos 15 minutos.

Sin compromiso. Si lo que hacemos le sirve a

su empresa, se lo decimos; y si no le sirve,

también.

W E B kinetiva.com.co

C O R R E O contacto.kinetiva@gmail.com

W H AT S A P P +57 323 385 3462

I N S TA G R A M @kinetiva_tech
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V É A L O  F U N C I O N A N D O

Tres demos de un minuto y dónde
encontrarnos.

Cada tipo de sistema tiene una demostración corta, grabada sobre el sistema real con datos

de prueba. Están en las historias destacadas de nuestro Instagram.

I N V E N TA R I O  Y  P E D I D O S

El pedido descuenta el

inventario solo

Crear un pedido, consultar el

historial y ver las alertas de

stock bajo.

P R E C I O S  D E
I M P O R TA C I Ó N

Catálogo, pedidos y

contenedores

Parámetros de precio,

métricas de venta y un perfil

distinto para cada rol.

V E N TA  E N  L Í N E A

Tienda con panel de

administración

La compra del cliente y cómo

llega el pedido al panel de la

marca.

Escanee o toque para abrir
Los tres códigos también funcionan como enlace si está leyendo este documento en pantalla.

I N S TA G R A M

@kinetiva_tech

Las demos, en las historias

destacadas.

W H AT S A P P

+57 323 385 3462

Escríbanos y agendamos la

auditoría gratis de 15

minutos.

W E B

kinetiva.com.co

Más sobre Kinetiva y cómo

trabajamos.

https://www.instagram.com/kinetiva_tech/
https://wa.me/573233853462
https://kinetiva.com.co/

